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AEROMART TOULOUSE – France (depuis 1996), AEROMART BEIJING (1ère édition en 2007) et AEROMART 
MONTRÉAL, sa 1ère édition en 2008 ! En 10 ans, Aéromart est devenu l’événement Aérospatial numéro 1 
conçu autour d’entretiens individuels préprogrammés.

Rendez-vous d’affaires 
Ce sont des entretiens individuels, personnalisés en relation 

directe (40 minutes d’entretien), entre les constructeurs,  

équipementiers et le réseau de sous-traitance Aérospatiale.

Ateliers solutions & Conférences
Un nombre limité de sous traitants et partenaires auront 

l’opportunité d’animer des ateliers solutions et de présenter leur 

savoir faire et/ou innovations.

Do Business With
Les grands donneurs d’ordres présenteront aux sous-traitants 

les procédures à suivre pour travailler avec leur société. Ils 

présenteront également l’évolution de leur(s) marché(s).

Visites d’industries aérospatiales 
Tous les participants auront l’opportunité de visiter certains 

sites aéronautiques canadiens sélectionnés pour leur savoir 

faire et performances. Ces visites peuvent se caractériser par 

des entretiens avec les acteurs locaux, la présentation et visite 

guidée du site de production.

Les Services AEROMART

 �Rendez-vous d’affaires préprogrammés et ciblés (8 et 9 avril 2008)

 �Rendez-vous d’affaires supplémentaires organisés sur place

 Conférences

 Visites optionnelles d’industries aérospatiales

Les Services offerts par BCI Aerospace 
à AEROMART MONTRÉAL 2008

Compétences des participants
Les Donneurs d’Ordres
Spatial – Fabrication d’équipements – Fabrication de moteurs – Transport aérien – Fabrication d’avions – Fabrication d’hélicoptères 

Fournisseurs/Sous-traitants 
Essais / Mesures – Electronique – Electricité – Energie / Puissance – Ingénierie et 
bureaux d’études – Instrumentation – Laser – Matériaux Composites – Mécanique 
– Optique – Outillage / Robotique – Télécommunications – Textiles techniques 
– Travail des métaux / Traitement de surfaces – Maintenance aéronautique – Outils 
de Production – Service : documentation – Environnement – Formation – Information 
et prospective – Informatique et logiciels – Logistique - pratique de management 
– Qualité – Sécurité. 

Représentés par les départements
Achats – Production – Industrialisation – Programmes – Méthodes – R&D – Qualité 
– Sous-traitance – Ingénierie de projets – Stratégie

Pour de plus amples informations : �contactez-nous par téléphone + 33 (0)1 41 86 41 86 
ou par e-mail : aeromart@adhes.com 
www.aeromart.tm.fr

Les avantages
 �Identification et sélection des prospects avant la 

convention (catalogue en ligne détaillant toutes les 

caractéristiques des participants)

 �Des Rendez-vous d’Affaires avec les professionnels 

de votre choix

 �Un gain de temps et d’argent et un intérêt plus 

conséquent à vos affaires

 �Un événement exc lus ivement  réser vé aux 

professionnels pré-inscrits.
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14.00 - 19.00	 �Présentation du marché Aéronautique Nord Américain
		  Visite de sites industriels

LUNDI7

MARDI 8
7.00 - 8.00	 Ouverture de AEROMART Montréal
		  Distribution des Plannings de Rendez-Vous
		  Petit déjeuner
8.00 - 10.00	 Rendez-vous d’affaires
10.00 - 11.00	 Cérémonie d’ouverture
11.00 - 13.00	� Rendez-vous d’affaires/Conférences/Ateliers solution
13.00 - 14.00	 Business Lunch 
14.00 - 19.00	 Rendez-vous d’affaires/Conférences/Ateliers solution
19.00 - 22.00	 Cocktail VIP et Soirée Gala

AEROMART MONTRÉAL au Palais des Congrès

MERCREDI 9
7.00 - 8.00	 Petit déjeuner
8.30 - 12.00	 Rendez-vous d’affaires/Conférences/Ateliers solution
12.00 - 14.00	 Business Lunch 
14.00 - 19.00	 Rendez-vous d’affaires/Conférences/Ateliers solution

AEROMART MONTRÉAL au Palais des Congrès

VENDREDI 11
Visites optionnelles de sites aérospatiaux
Rencontres avec les groupements/institutions économiques et associations

Programme

Méthodologie
1- Si vous êtes fournisseur / sous-traitant, vous complétez 

votre dossier d’inscription et décrivez vos compétences 

techniques et commerciales. Si vous êtes donneur d’ordres, 

vous complétez votre dossier d’inscription et décrivez vos 

projets et axes de recherche.

2- Trois semaines avant AEROMART vous avez accès au 

catalogue en ligne. Le catalogue, dont un exemplaire vous 

sera remis, présente en détails les fournisseurs et donneurs 

d’ordres participant à la convention, ainsi que le programme 

des ateliers et conférences.

3- Vous utilisez alors l’index thématique et le moteur 

de recherche pour sélectionner les contacts que vous 

souhaitez rencontrer et les conférences auxquelles vous 

désirez assister. Votre sélection peut être effectuée en 

ligne ou envoyée par fax.

4- Nous procéderons à la validation des choix fournisseurs 

avec les donneurs d’ordres afin d’établir les rendez-vous.

5- La semaine précédant AEROMART vous recevrez votre 

planning personnalisé contenant vos rendez-vous ciblés et 

les conférences auxquelles vous souhaitez participer.

JEUDI10
8.30 - 12.00	 Do Business With 
12.00 - 14.00	 Business Lunch 
14.00 - 19.00	 Do Business With 

AEROMART MONTRÉAL au Palais des Congrès

Les Grands Donneurs d’Ordres présenteront aux sous-traitants 
les procédures à suivre pour travailler avec leur société


